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Pályázni avatott segítség nélkül nem könnyű: meg kell keresni és ki kell választani a megfelelő 

felhívást, minden részletét áttanulmányozni és értelmezni, majd újból és újból összevetni azt 

saját céljainkkal és erőforrásainkkal. Ezután körültekintő tervezés útján ki kell dolgoznunk a 

pályázati projektet, majd hibátlanul összeállítani a rá vonatkozó tervet. Eközben adatlapok, 

okiratok, nyilatkozatok, számokkal teli táblázatok egész során kell átküzdenünk magunkat, nem 

is beszélve a számtalan szükséges mellékletről. 

A Gyémánthegy XXI. Kft. a legjobb megoldás, ha pályázni szeretne: piaci területen és a 

költségvetési szervek vonatkozásában egyaránt naprakész tanácsadást és minden szegmensre 

kiterjedő segítséget nyújtunk Önnek és vállalkozásának, hogy megvalósíthassa álmait. 

 

 

 

 



Cégcsoportunk több önállóan működő céget tömörít, melyek szakmailag és területileg egészítik 

ki egymást, és dolgoznak közösen hatékonyan. Ezen cégek a Gyémántkert XXI. Kft., amely 

szakterülete a pályázati szakértés, a Gyémánthegy XXI Kft., pályázati tanácsadással, 

pályázatírással, pályázati kommunikációval és projekt menedzsmenttel foglalkozik, továbbá a 

Tender Faktor Kft., mely a Dél-Dunántúli régió megbízott képviselője. 

A Gyémántkert XXI. Kft. 2003 novemberében alakult, mint családi vállalkozás. A vállalkozás célja 

az alapítók megfelelő szakmai ismereteinek és tapasztalatainak hasznosítása a 

pályázatok területén, mind a hazai, mind pedig az Európai Unió által támogatott - 

vissza nem térítendő - pályázati rendszerekben. 

A Gyémántkert XXI. Kft. mint pályázati szakértő működik együtt több közreműködő szervezettel 

segítve azok munkáját. Ezen megbízóink többek között az ESZA, OKMT, HEPIH. 

A Gyémánthegy XXI. Kft. teljes mértékben lefedi a piacot a vállalkozási, nonprofit területeken és 

a költségvetési szervek területén. A cég alapvető feladata pályázati tanácsadás, szakértés a 

pályázati területen bizonytalanul mozgó mikro-, kis és középvállalkozások, nonprofit szervek 

(alapítvány, egyesület, nonprofit Kft, egyház), valamint a költségvetési szervek 

(önkormányzatok, közoktatási-, felsőoktatási intézmények) részére, melyek 

segítségre szorulnak a jelenleg megjelenő pályázatok rengetegében. 

A Gyémánthegy XXI. Kft. tevékenysége magába foglalja a pályázatok megfelelő 

kiválasztását, valamint a pályázatok megírását a pályázók részére. Hosszabb távú 

projektek esetén - amennyiben szükséges - monitoring tevékenységet is végzünk, 

mely tartalmazza a projekt előrehaladási jelentések (PEJ) összeállítását, valamint a támogatások 

lekérését, valamint záró PEJ-ek elkészítését. Cégünk szakmailag felkészült a pályázati 

kommunikáció lebonyolításában is. 

A Tender Faktor Kft. a cégcsoport Dél-Dunántúli régió megbízott képviselője, melynek keretében 

tartja a kapcsolatot a helyi pályázókkal, viszi a napi feladatok operatív 

lebonyolítását, együttműködik a pályázó projektmenedzserével a folyamatok gyors 

és eredményes megvalósításán. 

Meggyőződésünk, hogy a siker egyik titka a megfelelő stratégiai együttműködésben rejlik: 

nemcsak az egyének, de a vállalkozások is erősebbek, ha összefognak, és közösen próbálják meg 

elérni céljaikat, megvalósítani elképzeléseiket. Nagy hangsúlyt fektetünk arra, hogy erősítsük e 

dinamikus kooperációkat, segítsük létrejöttüket és hozzájáruljunk sikereikhez. 

 

Jelenlegi irányvonalak 

A pályázatok területén elsősorban a Nemzeti Fejlesztési Ügynökség (NFÜ) által kiírt pályázatok 

tanácsadásában, illetve megírásában vállalunk nagyobb szerepet. 

Az Új Széchenyi Terv középpontjában a foglalkoztatás dinamikus bővítése, a pénzügyi stabilitás 

fenntartása, a gazdasági növekedés feltételeinek megteremtése, valamint hazánk 

versenyképességének javítása áll. A tízéves gazdaságstratégia kijelöli azokat a kitörési pontokat 



és a hozzájuk kapcsolódó programokat, amelyek biztosítani hívatottak Magyarország hosszú távú 

fejlődését. 

2011 és 2013 között közel 2000 milliárd forint uniós forrás áll a magyar vállalatok, és non profit 

szervezetek rendelkezésére, hogy terveik megvalósításához anyagi segítséget kapjanak. Mi azt 

gondoljuk, kár lenne veszni hagyni ezt a pénzt! 

Az Új Széchenyi Terv 7 programja a következő:  

1. Gyógyító Magyarország – Egészségipari Program  

2. Zöldgazdaság-fejlesztési Program  

3. Otthonteremtési Program  

4. Vállalkozásfejlesztési Program  

5. Tudomány – Innováció Program  

6. Foglalkoztatási Program  

7. Közlekedésfejlesztési Program 

 

 

Stratégiai partnerség 

Egy évtizedes vállalkozói tapasztalat és kapcsolatok építésének köszönhetően, összeállt egy 

olyan kivitelezői csoport, mely segítséget tud nyújtani a pályázatok megvalósításában is. 

Partnereink olyan magyar tulajdonú vállalkozások, melyek beszállítóként, vagy szakmailag 

elismert szolgáltatóként vannak jelen a hazai piacon. Ezáltal tudunk ügyfeleinknek teljes körű 

kiszolgálást nyújtani. 

Ennek fényében a megfelelő pályázat kiválasztásán és megírásán túl az alábbi tevékenységek 

megvalósítását is vállalni tudjuk: 

Pályázó felmérése, igények felállítása, stratégiai akcióterv készítés 

A felmérés alapján a pályázónak felvázoljuk, hogy az elkövetkezendő fél-egy évben milyen 

pályázati lehetőségei lesznek. 

Kik lesznek a beszállítók, megvalósítók? 

Megvalósítók kiválasztása - Partnereink többek között: 

Fürkész Holding – akkreditált képző intézmény 

Dr. Zsellér Ágnes - ügyvéd 

TaxWorld Kft. - adószakértés, pénzügyi tanácsadás, 

projekt menedzsment 

Infology Kft. - rendszerüzemeltetés, hálózatépítés, IP 

telekommunikáció, szoftverfejlesztés 

Informatika az Oktatásért Kft. - oktatási intézmények 

informatikai fejlesztése, projektmenedzsmentje 

HOR Zrt - óvoda, iskola, bölcsőde ellátó (játék, bútor) 

QEco Zrt. – hitelközvetítő a Mikrovállalkozások 

fejlesztése nevű pályázat esetén, önerő biztosítás 

 



Projektmenedzsment lebonyolítása 

Vállaljuk a pályázatok teljes körű elszámolását és megvalósítását. A kezdetektől, a felméréstő, 

teljesen a pályázat pénzügyi elszámolásáig. 

Nyilvánosság biztosítása 

A projekthez kötődő, kötelezően előírt kommunikáció végrehajtása. 

Közbeszerzés megszervezése, lebonyolítása 

 

Referenciák – a teljesség igénye nélkül 

Nemzeti Szakképzési Intézet (NSZI) - Szakiskolai Fejlesztési Program (2003-2006) keretében, az 

ez időszak között végzett fejlesztési tevékenység eredményeinek, hatásainak vizsgálat, az 

összegyűjtött információk elemzése. 

Szent István Egyetem - „Mérnökinformatikai Központ" című projektje teljesítésének pénzügyi 

ellenőrzése. 

Strukturális Alapok Programiroda (STRAPI) - TIOP 2.2.7 „Infrastruktúra-fejlesztés támogatása az 

egészségpólusokban" és TIOP 2.2.2 „Sürgősségi ellátás fejlesztése - SO1 és SO2 támogatására" 

konstrukciók pályázatainak előzetes szakértői értékelése, helyszíni szemléje. 

Európai Szociális Alap (ESZA) - TÁMOP 2.2.3-08 és TÁMOP 2.2.3-09/1 "TISZK rendszer 

továbbfejlesztése a Közép-Magyarországi Régióban." pályázatok szakértése; 

EMASOFT Stúdió Kft. - HEFOP 3.3.3 intézkedéséhez kapcsolódó Projekt Előrehaladási Jelentések 

(PEJ) monitoring tevékenységek szakmai szakértése; 

Oktatási és Kulturális Minisztérium Támogatáskezelő (OKMT) - TÁMOP 4.1.3-08/1 „A 

felsőoktatási szolgáltatások rendszer szintű fejlesztése" projektek szakértői tevékenysége. 

Zsigmond Király Főiskola – TÁMOP – 4.1.2A/1-11/1 Képzés- és tartalomfejlesztés, képzők 

képzése, különös tekintettel a matematikai, természettudományi, műszaki és informatikai 

képzésekre és azok fejlesztésére 

Gyöngyöstarján Önkormányzata – KEOP-2011-490 Épületenergetikai rekonstrukció megújuló 

energiával kombinálva 

 



Római Katolikus Egyház – TÁMOP-5.5.1.B-11/2 A családi közösségi kezdeményezések és 

programok megerősítése 

Gazdaságfejlesztési pályázatok: 
Mikro-, kis- és középvállalkozások technológiai fejlesztése 

Vállalati folyamatmenedzsment és elektronikus kereskedelem támogatása 

Mikrovállalkozások fejlesztése 

Turisztikai szolgáltatások fejlesztése 

Telephelyfejlesztés 

 

 

Szakértőként nyilatkoztunk - metropol 2011. június 1. 

2011 és 2013 között közel 2000 milliárd forint uniós forrás áll Magyarország rendelkezésére, 

amelyből az Új Széchenyi Terv keretén belül kiírt pályázatokon való indulással lehet szeletet 

hasítani. Az Új Széchenyi Terven belül elsősorban a Vállalkozásfejlesztési Program pályázatai 

azok, amik a hazai KKV-k számára érdekesek. Ezek közé tartoznak a már jól ismert 

eszközbeszerzés pályázatok, mint a Mikro-, kis- és középvállalkozások technológiai fejlesztése , 

vagy a Komplex vállalati technológia fejlesztés mikro-, kis- és középvállalkozások számára. A 

támogatások intenzitása itt 20% és 40% között mozog, tehát egy amúgy is esedékes, szükséges 

beruházást nagyban tud segíteni egy ekkora támogatási összeg. 

- Több szempontból is újdonság a Mikrovállalkozások Fejlesztése elnevezésű konstrukció - állítja 

Furár Zoltán, a pályázatírással foglalkozó Gyémánthegy XXI. Kft. ügyvezetője -  Ez az első olyan 

európai uniós pályázat, amin frissen alakult cégek is indulhatnak, és igaz, hogy megkötésekkel, 

de ingatlan vásárlásra is fordítható. Mindössze 10% önerőre van szükség, amit vissza nem 

térítendő támogatás és kedvezményes mikrohitel egészít ki.  A hitelközvetítők részére részletes 

üzleti tervet kell a pályázóknak készíteniük, ami a következő 

két év pénzügyi terveit számszerűen kell, hogy tartalmazza. 

Ez a pályázók szempontjából rendkívül hasznos, hiszen 

komolyan át kell gondolniuk, és megtervezniük vállalkozásuk 

jövőjét, amit lássuk be, kevesen tesznek meg maguktól.  

- Az Új Széchenyi Terv két fő célja a gazdaságélénkítés és a 

munkahelyteremtés - állítja a szakértő. - Ezzel összhangban a 

kötelező vállalni a pályázóknak minimum a létszámtartás, és 

a személyi jellegű ráfordítások növelését a projekt 

befejezését követő két évben. Ez egy jól prosperáló cég 

számára nem jelenthet gondot, azonban egy bajban lévő, 

vagy bizonytalan vállalkozás tapasztalataink szerint nem meri bevállalni, inkább el sem indul a 

pályázaton. Így egyben remekül meg is szűri a pályázó cégeket. 

A nyári hónapokra időzítették a Telephelyfejlesztés és a Vállalati folyamatmenedzsment és 

elektronikus kereskedelem támogatása pályázatokat. A korábbi tapasztalatok alapján mindkettő 

„slágerpályázatnak” mondható, hiszen olyan területet céloz meg, ami sok esetben égető a KKV-k 

életében, és itt a támogatási intenzitás is magasabb, 20% és 60% között van. Mindenkit csak 

biztatni tudunk: nézzenek utána, melyik pályázaton tudnak elindulni, ez ugyanis jó lehetőség. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


